
La communication verbale et comportementale 

Approche générale au travers de :
La proxémie (E. Hall)
La sémantique générale (A. Korzybski)
La programmation neuro-linguistique (R. Bandler et 
J. GRINDER)
L’analyse transactionnelle (E. Berne)

Approche personnalisée au travers de :
La micro-communication
Le corps
L’espace
Le vocabulaire

La dynamique de groupe

La distribution des rôles
La résistance au changement
L’humour
La spontanéité

La mise en œuvre des méthodes pédagogiques
Quoi, quand, comment, pour atteindre quel objectif ?

Préparation et improvisation
L’exposé-discussion
L’étude de cas
Le jeu de rôle

Agence Ile de France

Objectifs 
Etablir une relation positive et personnalisée avec chacun 

des participants. Etre à même de mieux connaître son 
comportement en situation d’animation afin d’atteindre plus 

sûrement ses objectifs pédagogiques.

Pédagogie interactive et participative. Exposés. Echanges. 
Etudes des méthodes. Simulations sur thèmes préparés et

 improvisés. Utilisation de la vidéo.

2 jours

Contactez votre interlocuteur 
Par téléphone
0 975 251 748

(prix d’un appel local)

ou par e-mail

tdavid@evolys.com

Formateurs en exercice souhaitant améliorer leurs
 interventions et/ou approfondir l’étude des relations de groupe.
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