
Segmenter, définir les objectifs
Choisir les segments pertinents
Construire un plan d’action

Les coûts à connaître
Le coût global d’acquisition
Le coût de non-qualité
Les coûts de traitement administratifs

La mise en place du reporting
Le calcul des gains
Le suivi des plans d’action

Le cost killing
Les risques et les limites

Les méthodes douces
Accords gagnant-gagnant
Amélioration continue
Analyse de la valeur

Les notions importantes
Design to cost : conception par prix cible
L’eco-design
Les principes du Lean Thinking et les applications 
dans l’approche des achats
Le cahier des charges fonctionnel

Objectifs 
Déterminer une politique de réduction de 

coûts sans 
compromettre la qualité et l’image de la société

Apports théoriques et études de cas

2 jours

Contactez votre interlocuteur 
Par téléphone
0 975 251 748

(prix d’un appel local)

ou par e-mail

tdavid@evolys.com

Chefs d’entreprises, responsables achats, acheteurs,
approvisionneurs
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